¢CALIFICAS PARA EMPRENDER
POR INTERNET?

Las 6 bases gue nadie te explica
(y gue hacen toda la diferencia)

dD OscarOrozco



INTRODUCCION

Déjame empezar diciendo algo MUY CLARO
Emprender por internet SI SE PUEDE,
pero no empieza donde la mayoria cree.

No empieza con:
e una plataforma
® UN CUrso caro
* Una promesa bonita

Empieza con algo mucho mds bdsico:

& LAS BASES.

Este PDF no es un curso.
No es un modelo de negocio.
Y no te va a prometer resultados.

Es una charla honesta para que tu mismo descubras si
hoy tienes —o puedes construir— lo necesario para
emprender por internet, antes de meterte a cualquier
negocio.

Si al terminarlo dices:

“Ok... esto si lo entiendo.
Esto si puedo trabajarlo.”
Entonces vas por buen camino.




Déjame ponerte en contexo rapido...

Imagina a alguien que quiere
empezar un negocio.

Antes de pensar en ganar
dinero, necesita entender como
funciona el proceso, qué errores
son normales y qué cosas si o si
necesita.

En el mundo digital pasa lo
mismo.

& ANTES DEL NEGOCIO ESTAN LAS BASES.

Y ESTAS SEIS bases que vas a
leer aqui son las que he visto
marcar la dn"erg\cm una y otra
vez, en personas que si avanzan
Y en personas que se quedan a
la mitad.




QUIEN SOY YO (RAPIDO Y AL PUNTO)

Mi nombre es Oscar Orozco.

Llevo mads de 15 afios emprendiendo por internet, he probado
modelos distintos, he tenido proyectos que funcionaron
y otros que no.

Soy ingeniero en sistemas, pero mds alld de eso, soy alguien que
decidid explicar esto de forma sencilla, especialmente para
personas que van empezando.

Hoy decidi enfocarme en el novato, porque es quien mds accién
toma cuando se le habla claro.

- MUY IMPORTANTE
ANTES DE SEGUIR

Estas bases:

e CNO son formas de ganar dinero
e CNO son un modelo de negocio
e < NO son teoria complicada

Son como revisar qué traes en la
mochila antes de iniciar el camino.

Si no las tienes claras, el camino se
vuelve pesado.

Si las trabajas, todo fluye mejor.
Vamos una por una.

@ Tranquilo, es sencillo.



LAS 6 BASES DEL EMPRENDEDOR DIGITAL

MENTALIDAD REAL PARA EMPRENDER

Aqui no hablamos de motivacidn barata.
Hablamos de entender la realidad del proceso.
Emprender implica:

® equivocarte
e frustrarte a veces
e gjustar

Si alguien cree que todo debe salir bien desde el inicio,
se rinde rdpido.

& Si esto te hizo sentido, vas bien.

Vamos a la siguiente.




LAS 6 BASES DEL EMPRENDEDOR DIGITAL

CLARIDAD Y ENFOQUE
Muchos no fallan por falta de ganas,
fallan por querer hacerlo todo al mismo

tiempo.

Tener claridad es:

e elegir una sola direccidn
e saber qué siy qué no
e dejar de compararte

@ Si aqui asentiste con la cabeza, seguimos
bien.




LAS 6 BASES DEL EMPRENDEDOR DIGITAL

IDENTIDAD Y MARCA PERSONAL

No se trata de verte “pro”.
Se trata de verte real.

La gente conecta con personas, No con
personajes ni con robotos de |A.

Tener identidad es:
e hablar como eres
* no fingir
* no esconderte

@ Perfecto. Seguimos. NT\




LAS 6 BASES DEL EMPRENDEDOR DIGITAL

MARKETING Y VENTAS SIMPLES

Vender no es manipular, ni convencer a la
fuerza.

Es saber explicar con claridad qué haces, a
quién ayudas y por qué eso puede servirle.

Cuando el mensaje es claro, la venta se da
sola.

@ No es complicado.
Solo hay que saber comunicar.




LAS 6 BASES DEL EMPRENDEDOR DIGITAL

VISIBILIDAD Y CONTENIDO

Si no apareces, no existes, asi de simple.
No se trata de volverte famoso.

Sino de atreverte a mostrarte poco a

poco, para que la gente sepa que estds
ahi'y entienda qué haces.

@ Nadie llega solo.
Si no te ven, no te van a encontrar.




LAS 6 BASES DEL EMPRENDEDOR DIGITAL

EJECUCION Y ACCION

Aqui es donde muchos se quedan.
Consumir informacion no es avanzar.

Avanzar es hacer, aungque no sea
perfecto.

Esperar a sentirte listo no funciona.
La experiencia llega en el camino.

& Esta base es clave.




SAUN HAY DUDAS?... OK, VAMOS A
ATERRIZAR TODO CON UN EJEMPLO REAL

.te va a gustar

JUAN Y SU PUESTO DE TACOS

Imagina a Juan.
Juan quiere poner un
puesto de tacos para

generar ingresos.

No quiere hacerse
millonario.

No quiere una franquicia.

Quiere que su hegocio i
funt'rcr/ne. ")

AHORA FIJATE COMO ENTRAN LAS 6 BASES.



MENTALIDAD

Juan entiende algo bdsico desde el inicio:
No sabe todo.

Se va a equivocar.

Va a aprender sobre la marcha.

No espera que todo salga bien desde el primer
dia, ni que el negocio sea perfecto.

Juan sabe que empezar un negocio
requiere tiempo, paciencia y aprendizaje.

@ Sin esta mentalidad,
cualquiera se frustra y abandona rdpido.

\

En los negocios digitales pasa
exactamente lo mismo.
Al principio:
® no sabes todo \
e te vas a equivocar
® vas a aprender haciendo i
Esto no es dinero inmediato, ni !
resultados magicos.
Emprender por internet es aprender
un nuevo camino, y como todo
aprendizaje, requiere tiempo y
constancia.
& La mentalidad correcta es pensar
como aprendiz, no como alguien que

ya “deberia saber”. /




CLARIDAD Y ENFOQUE
Juan toma decisiones simples:
Va a vender tacos.

No va a vender de todo.
Tiene claro su horario.

Si quiere vender tacos, tortas, hamburguesas
Y un poco de todo, la gente no lo ubica.

Pero cuando es “el de los tacos”, la gente lo
recuerda.

@ El enfoque hace que te entiendan.

En internet, la falta de enfoque es \
uno de los errores mas comunes. *
No puedes:
e analizar mil oportunidades al
mismo tiempo
e saltar de idea en idea

L hacerlo todo a la vez
Esomtgnfusién y
paralisis. :

Tener claridad es elegir una

direccion, un camino, y darle tiempo
para aprenderlo.

& Sin enfoque te desenfocas.

KCon claridad, avanzas.




IDENTIDAD

Juan no es el mejor chef del mundo,
pero es auténtico.

Atiende bien.
Es constante.
La gente lo reconoce.

No dicen: “vamos por tacos”.
Dicen: “vamos con Juan”.

@ La gente no vuelve solo por el producto,
vuelve por la persona.

p

En los negocios digitales,
la gente no conecta con
perfiles perfectos.

Conecta con personas
reales.

Tu hi?f&fié; tu forma de
hablar

y tu experiencia valen.

& No necesitas ser experto,
necesitas ser auténtico

ky mostrarte tal como eres.




MARKETING Y VENTAS
Juan aprende cosas bdsicas:
Recomendar lo que vende.

Explicar qué lo hace especial.
Ofrecer sin presion.

No grita, No insiste, Solo comunica bien.

Eso hace que la gente confie
y termine comprando.

@ \/ender bien no es presionar,
es saber explicar.

“ )

Vender por internet no
es presionar.
Es saber explicar:

® qué haces

® 3 quién ayudas

e por qué vale la pena
Cuando comunicas bien,
la venta se da de forma
natural.
& \Vender no es insistir,

es comunicar con cIaridad./




VISIBILIDAD
Juan entiende algo muy importante:

Su puesto tiene que verse.

La gente tiene que saber que existe.
No basta con tener buen producto, si
nadie pasa por ahi.

Si se esconde, nadie llega.
Si se muestra, empiezan a llegar clientes.

@ La visibilidad no es presumir,
es existir.

p

En internet pasa algo muy
claro:

Si no apareces, no existes.
No basta con saber cosas

si nadie sabe que estas ahi.
Mostrarte poco a poco

es parte del proceso.

& Nadie llega solo.

Primero te ven,

\Iuego confian.




EJECUCION

Juan abre el puesto.

Aunqgue no esté perfecto.
Aunque tenga miedo.

Aunque sienta que aun le falta
aprender.

Porque sabe algo bdsico: nadie
aprende sin abrir.

@ La experiencia llega haciendo,
no esperando.
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también aplica lo mismo:
No necesitas estar listo
para empezar.

Empiezas para volverte

]
b
listo. ‘6
La experiencia llega: '
* publicando
e probando
e gjustando
& Avanzar imperfecto
siempre serd mejor

Kque quedarte esperando. : - 4




PIENSALO BIEN...

Si a Juan le faltara una sola de estas
bases, su nhegocio se veria afectado.

Emprender por internet es
exactamente lo mismo.

Solo cambia:
e el puesto = por una plataforma

e los tacos — por un producto o
Servicio

Las bases son
las mismas



AUTOEVALUACION FINAL

(no es examen, es reflexion)

Marca mentalmente lo que mas va contigo:

o [l Entiendo que emprender es proceso, no magia
e Bl Puedo enfocarme en una cosa a la vez

o Bl Me atrevo a ser yo, aunque no sea experto

o [ Sé explicar algo sencillo

e Bl Estoy dispuesto a mostrarme poco a poco

e B Prefiero avanzar que quedarme pensando

Si marcaste varias: vas mejor de lo que crees.
Si marcaste pocas: no pasa nada, esto se construye.



OK... ;Y AHORA QUE SIGUE?

Este PDF es un mapa mental, no el viaje completo.

Cuando alguien trabaja estas bases, hay modelos
gue encajan mejor segun su nivel.

Por ejemplo:
e Para empezar: marketing_de dfiliados
e Para intermedios: crear y_lanzar productos
digitales

Por eso, mientras lees esto, yo estoy creando cada
base como un mini-curso, con: —_

* mads ejemplos reales

e gjercicios sencillos

e el mismo lenguaje claro
e cerorollo

Se podrdn tomar: = d ;3//
* por separado -- y

e 0 todas juntas (con descuento)

Si cuando leas esto ya estdn disponibles, ve a mi
perfil. Si aun no, mantente atento o escribeme.


https://oscarorozco.com/serafiliado
https://oscarorozco.com/serproductor
https://oscarorozco.com/serproductor

PARA CERRAR

Si este PDF te aburrid, quizd no es tu
momento... y estd bien.

Pero si llegaste hasta aqui, algo es claro:

Te estds preparando.
Te estds cuestionando.
Y eso ya te pone adelante de muchos.

Guarda este PDF.
Compdrtelo si te hizo sentido.
Y sigue atento.

Las bases se estdn construyendo... y tu
también.

Tu amigo,
Oscar Orozco

https://oscarorozco.com



https://oscarorozco.com/

